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Directeur(rice) Commercial(e)

Responsable de pôle :
Grégoire L’Ange, gregoire.lange@imagine-conseil.org

Missions :
- Gérer le pôle Développement commercial
- Gérer la stratégie commerciale de la Junior
- Faire l’intermédiaire entre le pôle Développement commercial et le Bureau
- Entretenir les relations avec les entreprises et partenaires

Actions :
- Planifier le travail du pôle commercial en organisant des réunions hebdomadaires

ayant deux objectifs :
- Soutenir les Chargés de Développement commercial dans leur

prospection
- S’assurer du bon suivi des études en cours

- S’assurer de la pérennité des processus commerciaux actuels
- Analyser les résultats et corriger ce qui a besoin de l’être : trouver des solutions pour

améliorer les résultats de la Junior mais aussi pour garder la motivation de l’équipe
commerciale

- Entretenir les relations avec les entreprises et partenaires

Imagine Conseil – Junior de Grenoble INP - Génie industriel – Association régie par la loi 1901 –
Membre de la Confédération Nationale des Junior-Entreprises

46 avenue Félix Viallet, 38031 Grenoble Cedex 1, France
07 82 41 83 93 – contact@imagine-conseil.org – https://imagine-conseil.odoo.com/

NºSIRET : 390 239 143 00014 – Code APE : 7022Z – N° de TVA intracommunautaire : FR 94390239143
Tous droits de reproduction réservés.

1 sur 3

mailto:gregoire.lange@imagine-conseil.fr
mailto:contact@imagine-conseil.fr


Fiche de poste - Directeur(rice) Commercial(e) Mise à jour le 18/09/2024

Compétences requises :
- Prise de responsabilités
- Sens de l'organisation
- Disponibilité et flexibilité
- Écoute

Compétences acquises :
- Connaissance du cadre légal et réglementaire
- Gestion d’une entreprise, des processus commerciaux et des voies d’amélioration
- Déroulé des processus de prospection et de suivi d’étude
- Management d’une équipe
- Utilisation d’un ERP (Odoo)

Volume horaire hebdomadaire :
- Disponibilité permanente
- Réunions hebdomadaires avec les Chargés de Développement commercial : 1h
- Travail personnel : 5h de manière régulière, 10h de manière ponctuelle

Relations :
Les Chargés de Développement Commercial sont soutenus par le(la)

Directeur(trice) Commercial(e) dans leurs actions de prospection, tout en bénéficiant de son
expertise pour améliorer les processus et assurer le suivi efficace des projets commerciaux.

Le Bureau doit être tenu au courant de l’avancée de l’activité commerciale de la
Junior.

Le pôle Trésorerie rédige toutes les factures et documents relatifs aux versements.
Le pôle Qualité vérifie tous les documents légaux de l’activité commerciale.
Le pôle Communication participe à l’avancée de l’activité commerciale via les

réseaux, plaquettes…
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Remarques :
- Le(la) Directeur(rice) commercial(e) à une double casquette. Il(elle) doit s’assurer du

bon fonctionnement de son pôle et des processus mis en place ; il(elle) a un rôle de
manager. En période plus calme, il(elle) a également ce rôle de Chargé(e) de
Développement commercial et est également amené(e) à faire de la prospection et
du suivi d’étude.

Imagine Conseil – Junior de Grenoble INP - Génie industriel – Association régie par la loi 1901 –
Membre de la Confédération Nationale des Junior-Entreprises

46 avenue Félix Viallet, 38031 Grenoble Cedex 1, France
07 82 41 83 93 – contact@imagine-conseil.org – https://imagine-conseil.odoo.com/

NºSIRET : 390 239 143 00014 – Code APE : 7022Z – N° de TVA intracommunautaire : FR 94390239143
Tous droits de reproduction réservés.

4 sur 3

mailto:contact@imagine-conseil.fr

